LIENZO DE MODELO DE NEGOCIO Proyecto:

Fecha: Version:

8. SOCIOS CLAVE 7. ACTIVIDADES CLAVE 2. PROPUESTA DE VALOR 4. RELACION CON CLIENTES 1. SEGMENTOS DE CLIENTES
- ¢, Quiénes son tus aliados - ¢, Qué haces todos los dias - ¢, Qué problema resuelves? - ¢, Cémo atraes, retienes - ¢ Para quién creas valor?

-y proveedores clave? - para entregar tu propuesta? - ¢Por qué atiy no a otro? -y haces crecer clientes? - ¢, Quién es tu cliente ideal?

- ¢ Qué recursos te aportan? - ¢, Qué te hace diferente? - Describe a tu ‘cliente estrella’.

6. RECURSOS CLAVE 3. CANALES

- ¢ Qué necesitas? Fisicos, - ¢,Como te conocen, compran
- humanos, financieros, -y reciben tu producto?
- intelectuales.

9. ESTRUCTURA DE COSTOS 5. FUENTES DE INGRESOS

- ¢, Cudles son tus costos fijos y variables mas importantes? - ¢ Por qué te pagan y cdmo? (venta, suscripcion, comision...)
- ¢ Qué actividad o recurso cuesta mas? - ¢,Cuanto esté dispuesto a pagar tu cliente?

Basado en el Business Model Canvas de Alexander Osterwalder (Strategyzer). Adaptacion educativa de Centro Si Emprende. Imprime en tamafio tabloide (11x17") o doble carta y llénalo con notas adhesivas.



