INTERNO (tu negocio)

EXTERNO (el entorno)

ANALISIS FODA Negodio:

AYUDAN AL OBJETIVO PERJUDICAN AL OBJETIVO

F — FORTALEZAS D — DEBILIDADES

- ¢ Qué te falta (dinero, equipo, conocimiento)?

- ¢, Qué haces mejor que tu competencia?
- ¢, Qué te reclaman o critican los clientes?

- ¢, Qué recursos, experiencia o relaciones tienes a tu favor?

O — OPORTUNIDADES A — AMENAZAS

- ¢, Qué competidores, costos o regulaciones te ponen en riesgo?

- ¢, Qué tendencias o cambios puedes aprovechar?
- ¢,Qué pasa si cambia la economia o la tecnologia?

- ¢ Qué necesidades del mercado nadie atiende bien?

Estrategia: usa tus Fortalezas para aprovechar Oportunidades (FO) y corrige Debilidades que te exponen a Amenazas (DA). Centro Si Emprende - Red Global MX — Nodo Michoacan



